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Controtelai per porte a scomparsa
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Inaugurato a Milano lo showroom Eclisse pear |
professionisti 14/12/2010

Eclisse ha presentato o scorso 2 dicembre il primo showrpom del controtelaio in [talia. Linaugurazione si
& swolta in Wia Maolino delle Armi, n. 2 & ha visto la partecipazione dei giornalisti delle principali testate e
portali web di arredamento & design.

diz la redazione

“olutamente semplice & raccolto, lo showroom Eclisse presenta soluzioni
alternative ed evolute per l'arredo contemporaneo. Un luego accegliente e
piacevole che invita a conoscere il prodotto, a riconoscere la qualita dei
materiali nonché le peculiaritd tecniche dei controtelai Eclisse. Pensato per
essere un efficace anello di congiunzione tra Eclisse & il mondo dei
professionisti, lo showroom vuol essere un contenitore attraverso il quale
condividere progetti e far passare nuove idee.

Lo showroom & dedicato esclusivamente al servizio clienti e alle attivita
formative.

Personale esperto € professionale organizza pericdicamente corsi
specializzati per illustrare le caratteristiche tecniche del controtelaio 2 la

vasta gamma di soluzioni Eclisse: un valido approccio per coloro che si i = -
affacciano per la prima volta alla realta del controtelaio, un approfondimento P = !
per quanti gia conoscono il prodotto e le innovazioni tecniche dei sistemi di Ih. %
scorrimento Eclisse. Dal 2011 il programma formativo prevede corsi ‘
' » 1

aggiuntivi per architetti ed interior designer.

Allinaugurazione sono intervenuti, nellordine, Fabrizio Zaccaron,

Responsabile Commerciale Mercato [talia di Eclisse, che ha fornito una chiara interpretazione
dell'andamento del settore edile, motivando le scelte competitive & la futura strategia di mercato di
Eclisse; Mariavittoria Schincariol, Responsabile Formazione Eclisse, che ha illustrato prerogative & successi
del programma formativo Eclisse. Ha concluso la conferenza, Fabiana De Luca, Responsabile Marketing =
Comunicazione con un intervento relativo all'evoluzione dell’azienda sul piano della comunicazione,
accompagnata da un‘anticipazione relativa alla nuowa campagna istituzionale Eclisse 2011,

“Per il 2010 si attendono risultati correnti in significativo miglioramento rispetto all'anno precedente” - ha
sottolinesto Fabrizio Zaccaron - “In una fase di recessione economica alobale, la scelta di investire nelle
linee di prodotto "speciali’ si & rivelata wincente, in quanto tale tipologia di prodotti trova ampia collocazione

nel comparto delle ristrutturazione, settore in controtendenza ed in sensibile crescita [+1% )",

L'apertura dello showroom Eclisse nel territorio di Milano, si colloca all'interno di un wentaglio pid ampio di
scelte strategiche aziendali, che mirano a sostenere il marchio Eclisse e sviluppare ben precise politiche di
rmarketing dimpresa. Oltre ad essere luogo ideale per sostenere iniziative di comunicazione & progetti
pilota in campo distributivo, lo showroom € sede di attivita formative programmate rivolte ai rivenditori
edili e di porte. Alcuni corsi saranno dedicati esclusivamente ai progettisti & agli interior designer.

Le attivita formative Eclisse, giunte ormai al terzo anno di edizione, si confermano quale elemento
fondarmentale per promuovers la conoscenza dei sistemi Eclisse. "Dal 2007 - ha commentato
Mariavittoria Schincariol - "sono state formate 316 aziende, pari al 16,54% dei clienti attual”. La
spddisfazione manifestata dai rivenditori per questo interventi formativi, hanno spinto l'azienda a
estendere il progetto includendo a partire dal 2010 corsi tineranti sul territorio italiano. A questi si
aggiungono, naturalmente, | corsi formativi che sitengono presso lo showroom milanese, istituiti con
l'obiettivo di coinvolgere pid attivamente serramentisti e rivenditori dell'area Mord Owvest.

La scelta di fare cultura del controtelaio presso i professionisti & presso 'utilizzatore finale, conferma
Eclisse come azienda wotata allinnovazione e alla sperimentazione: tecnica, organizzativa, comunicativa.
“II OMA di Eclisse - ha precisato Fabiana De Luca - £ quello che ci differenzia nel mercato, sta nella
nostra capacita di innovare”,

Lo showroom & aperto al pubblico, sia professionale che privato, dal lunedi al venerdi, dalle ore 10.00 alle
ore 18.00 (Eclisse Showroom, Via Maolino delle Armi 2, 20123 Milano, tel. 02 72096114). Lingresso &
libero.
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